Ba Swa re Communiqué de Presse

BasWare confirme sa stratégie de partenariat en
collaborant avecBSV Electronic Publishing.

Paris le 21 novembre 2005 : BasWare, fournisseur majeur de solutions métier dans
le domaine financier, Purchase to Pay, confirme son orientation de distribution
indirecte en concrétisant un nouvel accord réciproque de partenariat technologique
avec la société francaise Bsv Electronic Publishing, éditeur de ZeDOC SPOT
Invoices.

Cet accord de partenariat, réciproque, permet a Bditeur des solutions ZeDOC, de
compléter les solutions Purchase to Pay de BasWfafeurnissant des solutions permettant
un contrdle total du flux des Factures Fournissedgpuis leur dématérialisation, en passant
par la gestion des rapprochements par les dondéndre, jusqu’a lI'archivage et le partage
en Intranet de ces factures pour le contréle deoges

Cette association apporte une réponse pragmatiguprajets d’automatisation du processus
de traitement des factures fournisseurs depuisapdauce jusqu’au partage en Intranet en
passant par une automatisation totale du flux dedomnées, y compris le rapprochement
avec les bons de commandes émis.

Benoit TIRARD, Directeur Général de Bsv préciséa: synergie des offres de BasWare et de
Bsv est telle, et la solution proposée au cliencdiérente, que I'on pourrait penser que

I'offre provienne d’'un seul et méme éditeur. Leriest vraiment au centre de la proposition

conjointe BasWare - ZeDOC SPOT Invoiees

«L’accord BasWare — Bsv permet de gérer des fluxaatda complexes et variés en
permettant de rationaliser en profondeur la gestibinflux des facturescompléte Bertrand
AUMOITE, Directeur Général Europe du Sud de BasWare



Initiateur de ce rapprochement, Flucticiel, intégua conseil dans le domaine de

'automatisation des processus administratifs earfciers, se réjouit de ce rapprochement
technologique et marketing entre les deux éditeur€ette alliance conforte nos choix

stratégiques et nous permet de délivrer une saiutiouvrant parfaitement 'ensemble des
besoins exprimés par nos clients sur la chaineraiéeetent des données de leurs factures
fournisseurs», Philippe de La Villardiére, Directeur Commercial Hecticiel.

Afin de formaliser ce rapprochement, BasWare, Bddcticiel comptent organiser une série
de séminaires clients ou seront présentés lesfigfités, complémentarités et avantages de
chacun de ces partenariats.
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